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2. Affarsplan

Datum:

1. Affarsidé

Namn pa affarsplanen

Foretagsidé/affarside

Sammanfatta med négra fi ord vad foretagets verksambet ska bestd i. Ange vad som dr foretagets produkt/ tinst och vad som dr foretagets
speciella styrka i konkurrensen om kunderna? Finns det ndgot som gor produkten/ tiansten nnik?

Vision
Beskriv den egna rollen och foretaget s som du onskar att det blir om fem ar. Excempel: Webbshop som jag skiter helt sjlv; Grossistrorelse i
A-stad med 12 anstillda och 25% exportforsaljning med mig sjily som siljinriktad 1VD.
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2. Omvarld

Kunder

Beskriv kunderna nirmare. Ar de speciella kategorier? Vilka kipvanor har de? Vilken kipkrafi? Beskriv de kundbehov som firetaget ska
tillgodose.

Marknad

Inom vilket geografiskt omride eller bransch ska produkterna/ tiansterna siljas?

Marknadens storlek

Hur stor dr marknaden i antal kunder, matt i volym eller i kronor?

Marknadsandel

Vilken marknadsandel far de egna foretaget, grovt bedomr?
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Marknadens utveckling

Hur bedimmer du att marknaden kommer att forindras de nirmaste aren nar det galler exempelvis teknik, trender, kipbeteende, stromningar i
samhdllet, miljiforandringar eller annat som har betydelse for din foretagssatsning?

Kravs det nagot tillstand, godkannande eller dylikt for din verksamhet?

Ja ’7 Nej |7

Konkurrens

Viilka dr de svdraste konkurrenterna? 1ad ar deras respektive styrkor och svagheter? 1V ilken marknadsandel har de? Om det inte finns
konkurrenter — hur liser kunderna sitt behov/ problem pé andra sitt?

3. Konkurrenskraft

Produkt

Beskriv din produfkt eller ditt tiinsteerbjndande. Har du olika produktomriden, kanske béide varor och tidnster? Ar produkten/ tidnsten
anpassad till kundbehovet? Ange fordelar och nackdelar jamfort med konkurrenterna. Finns det patent, misterskydd eller dylikt?
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Sélja, betala, leverera

Hur ska firetagets varor/ tianster (1) siljas, (2) betalas och (3) levereras/ tillhandabdllas? Vilka for-och nackdelar har dina metoder i jamforelse
med konkurrenterna? Exempel: En presentbod med kontantbetalning vid tillbandahdllande av varor i egen lokal; En internetshop med
paketleverans och postforskott; En ingenjiorsfirma med forsdiljning via agent med delbetalningar i forskott och slutbetalning vid leverans av firdig
maskin.

Marknadsbearbetning

Hur ska marknaden bearbetas/ informeras om firetagets erbjudande? Ar det genom personlig forsiljning, reklam, PR, internet eller pé annat sitt?
Ange om du har en bilaga med en mer detaljerad plan for marknadsaktiviteterna.

Pris

Vilken prisnivé ska du hdlla? Hur kommer nivin att vara jamfirt med konkurrenterna? Ar det pris per styck, per timme, abonnemang eller

annat?

Personal

Behiver du anstilla personal? VVilka kompetenser bebover du som ger ditt foretag konkurrensfordelar?
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Affarsmodell

Beskriv din affirsmodell ( det vill siga hur intikter/ forsilining, produktion och leverans hinger ihop).

Hallbart foretagande

Hur paverkar verksambeten miljin? Hur kommer ni att arbeta for att minimera negativ mifjopaverkan? Hur kommer bolaget att arbeta med
social hillbarbet ( jamstilldbet, mangfald, arbetsvillkor, affirsetik, mdnskliga rattigheter och antikorruption)?

Haller foretagsidén? Starka och svaga sidor

Notera starka och svaga sidor i foretagssatsningen. Skriv ocksa ner de oklarheter, hot och mdjligheter som du kommer att ta itu med eller som dn
maste observera framiver.

4. Budget

Foljande dokument finns upprittade for min verksambet.

Likviditetsbudget
Forsiljningsbudget
Resultatbudget
Kapitalbehov

Bokslut
(Om foretaget redan dr iging)
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5. Grundinfo
Kontaktinfo foretag Kontaktperson
Organisationens namn For- och efternamn
Organisationsnummer Telefon
Adress E-postadress
Postnummer och Ort Mobiltelefon
Agare

Fyll i nammn pa dgare av foretaget och deras dgarandel. V'id kdp av ett foretag ange kommande dgares nppgifter. Lagg till rader for att ange fler

dagare.

Namn Org./Personnummer Agarandel i %

Nuvarande sysselsattning

Til] excempel anstilld, arbetslis, egen foretagare, studerar.
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Utbildning

Utbildning och kurser i tidsordning. Ange eventuella genomginga kurser i "starta eget”.

Anstéllningar

Tidjgare anstillningar i tidsordning.

Erfarenhet

Branscherfarenbet och erfarenheter om foretagande?

Ekonomi

Hur éir din personliga ekonomi? Har du besparingar som kan anvandas under uppstartstiden? Hur mycket sétter du in som egen insats? Hur
mycket mdste du ta ut fran foretaget netto varje manad for att klara dina privata utgifter forsta aret?
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